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Isabelle 

Avocate, Manager de Transition @Desclèves & Associés 

Contrats IT, RGPD, Droit des Affaires 

 

 

 

 
COMPETENCES 

EXPERIENCES 

 
2005 à aujourd’hui – Avocat Manager de Transition 
Création et gestion du Cabinet spécialisé en droit 

informatique, numérique, protection des données 

personnelles, droit de la distribution, valorisation des actifs 

incorporels (marques, droits d’auteurs). Formation de clients 

et interventions lors de séminaires. Partenariats avec des 

cabinets en Inde et au Japon. 

Conseil et contentieux 

 

LEXING ALAIN BENSOUSSAN AVOCATS (3 ans) 
Avocate, directeur du département externalisation, gestion 

de grands projets informatiques, participation à la rédaction 

du memento EFL Informatique, Télécoms et Internet. 

Missions d’externalisation en entreprises. 

Conseil et contentieux 

 

EY LAW (4 ans) 
Avocate au sein de la BU « produits de grande 

consommation », interventions sur les projets informatiques 

pilotés par les départements Technologies et Consulting, 

interventions sur les projets d’acquisition du département 

Stratégies et transactions, audits juridiques, membre du 

comité d’analyse du Grand prix de l’Entrepreneur, 

franchises, réseaux de distribution exclusive et sélective, 

politiques tarifaires, missions d’externalisation en 

entreprises. Gestion de dossiers avec la Chine. 

 

Cabinet RATHEAUX (4 ans) 
Avocate en droit informatique, droit économique et droit des 

sociétés. 

Consultations, créations de sociétés, opérations de haut de 

bilan, rédaction et négociation des contrats commerciaux 

d’un laboratoire pharmaceutique, contrats d’agents 

commerciaux… 

 

SANOFI PASTEUR (2 ans) 
Juriste d’entreprise au sein de la Direction juridique. 

Participation à la création de la JV avec le laboratoire US 

Merck, rédaction de contrats de recherche et de 

développement, contrats de distribution, accord d’AMM 

pour les essais cliniques, contrats de licence sur la 
recherche VIH… 

Gestion de projets 

Collaboration avec les métiers pour 

faire émerger les bonnes pratiques 

Sécuriser l’activité de l’entreprise 

Adaptation à la culture d’entreprise 

Interventions et solutions 

pragmatiques 

 

FORMATION 

MASTER DROIT INTERNATIONAL 

DES AFFAIRES 

Lyon III 

 

INTERETS 

Inde – membre de l’ICCI 

Japon – membre de l’AAJ 

« Informer pour faciliter la décision » 
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 SPECIALITES 

 

GESTION DE PROJETS SI 
 

Préparation de consultations ou d’appel d’offres pour définir les pré 
requis juridiques 
Élaboration des projets de contrats et négociations avec un ou 
plusieurs candidats du contrat et des annexes techniques 
Sécurisation des grands jalons (fin d’une étude ou d’une maquette et 
décision de Go/No go, recette de livrables, mise en exploitation de 
solutions) pour la réussite du projet 
Pré constitution des preuves dans l’hypothèse d’un contentieux et 
d’échec d’une transaction 

CONTRATS 
INFORMATIQUES & 
TELECOMS 
(Exemples) 

Contrats de licences de logiciels/progiciels, en mode Saas, Faas, Iaas … 
Contrats d’hébergement/Cloud 
Contrats de réalisation et d’intégration de solution informatique en 
mode classique et selon les méthodes Agile 
Contrats de maintenance, de TMA de logiciels, de solution 
Contrats d’infogérance (ou externalisation) de tout ou partie du 
système d’information de l’entreprise (applicative/exploitation) 
Contrats de prestation de services 
Négociation des annexes techniques (SLA, PAQ, PCA, PAS …) 
Politique d’achats informatique et télécoms 
Charte d’utilisation des moyens mis à la disposition des salariés et 
image de l’entreprise (ordinateurs, téléphones, tablettes, réseaux 
sociaux etc) 
Audits des parcs de licences en cas de contrôle des éditeurs 

DIGITAL & 
CYBERSECURITE 

Contrats de portail (création, utilisation) 
Contrats de solutions IA, projets blockchain, contrats de prestations 
en cybersécurité, 
Création et/ou cession de sites web, de réalisation d’applications 
Conditions générales de vente en ligne 
Conditions générales d’utilisation de sites (marchands ou non) 
Contrats de développement des sites sur les réseaux sociaux 
Clauses de propriété des œuvres, clauses de recette 
Contrats de référencement (choix des mots clefs, des liens, respect 
des chartes de bonnes pratiques, clauses de niveaux de services, 
clauses de réversibilité) 
Contrats d’hébergement (mise en ligne, performances d’accessibilité 
aux services, propriété des fichiers, évolution et mise à jour du site, 
maintenance du site, responsabilité sur le contenu, réversibilité) 
Conditions de la collecte des données à caractère personnel (cookies, 
store locator, géolocalisation, newsletters) ... 
Utilisation des réseaux sociaux : règles et précautions. 
Contrats de services de télécommunications. 



3 
 

DONNEES 
PERSONNELLES 

Préparation d’analyses d’impact 
Audits (interviews, mesure des écarts, préconisations) 
Établissement de registres 
Formation juridique des équipes – DPO externalisée 
Adaptation des contrats avec les clients, fournisseurs et prestataires 
Audit de conformité des contrats d’hébergement agréé pour les 
données de santé ou données sensibles 
Assistance pour l’élaboration de la documentation juridique 
Assistance pour la mise en place de la politique de protection de 
l’entreprise et gestion des données sensibles 
Assistance devant la Cnil en cas d’enquête, d’audits et de procédure. 
Représentation devant les tribunaux. 
Gestion de l’organisation de flux hors UE des données personnelles. 
Adaptation des clauses contractuelles types. 

 

GESTION DES ACTIFS 
INCORPORELS 

 

Dépôt et gestion de portefeuille de marques, de noms de domaines, 
Gestion et protection des logiciels et des bases de données 
Gestion et protection d’œuvres 
Contrats de licence de marques, accords de coexistence, contrats de 
co branding, 
Contrat de licence de brevets, 
Conditions d’utilisation des logiciels, des bases de données, 
Contrats d’exploitation d’œuvres. 

 

DROIT DES AFFAIRES 
DISTRIBUTION 
CONCURRENCE 

 

Contrats de distribution, contrats commerciaux 
Réseaux de distribution & franchise 
Centrale d’achat et de référencement 
Conditions générales de vente/d’achat et produits et de services, 
politique tarifaire, coopération commerciale, 
Pratiques restrictives de concurrence, concurrence déloyale 
Vente en ligne, marketing direct, droit de la consommation. 
Rupture brutale des relations commerciales 
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MISSIONS EN ENTREPRISES (exemples) 

SOMFY 
2022- 2023 
(11 mois) 

Mission de juriste IP/IT et achats directs (à distance 2 
jours/semaine) 
Accompagnement de la DJ pour divers projets informatiques et 
des équipes achats directs industriels et des commerciaux 

CDA 
2022- 2023 
(7 mois) 

Mission de juriste IP/IT (à distance et en présence) 
Accompagnement de la DJ pour divers projets informatiques et 
données personnelles et d’équipes commerciales 

GrDF 
2007 2015 

Mission de juriste IP/IT (au sein du Cabinet) 
Accompagnement de la DJ pour divers projets SI 
Suivi d’un projet spécifique pendant 8 ans 

Préparation des appels d’offres, insertion des pré-requis 
juridiques 
Contrats de licence, de prestations, de réalisation de 
solutions, en mode Agile, 
Recommandations aux équipes SI, Achats et métier 
Contentieux 
Reporting au Directeur juridique & préparation du 
Reporting au Codir 
Cellule de crise 

Formation d’un juriste interne en 2015 

EDF (Direction juridique) 
2004 2005 (1 an) 

 

Poursuite de la mission au 
sein du Cabinet (2005 -2006) 

Détachement à temps plein 
Accompagnement juridique des achats Télécoms et informatique 
de la Direction des Achats du groupe. 

Préparation des Appels d’offres 
Négociations des achats de licences avec les éditeurs 
(Microsoft, Oracle …) 
Adaptation des CGA et des contrats existants 
Contrats de réalisation de solutions spécifiques 
Suivi juridique de projets informatiques, phases de 
recette 
Transaction pour relancer un projet 

Formation d’un juriste interne en 2006 

ACCENTURE 
2004 (4 mois) 

Détachement à temps plein 
Appui des juristes internes et des équipes de négociation 

Rédaction de clauses et de contrats pour les 
commerciaux, préconisations de négociations 

BSN GLASSPACK 
2000 (1 an) 

Détachement temps plein - Remplacement de la Dir. juridique 
Suivi des dossiers : corporate, assurances, propriété 
intellectuelle (marques et brevets), usines de fabrication 
du verre, litiges … 
Accompagnement pour la construction d’une nouvelle 
usine de fabrication : contrats de financement (négociations 
avec les banques), contentieux sur les permis de construire 
Intervention au Conseil d’administration 
Appui des équipes commerciales 

 


